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ma exposigao de orquic]eas

no subtrbio! Seria uma boa

idé¢ia? A lrac[igéo de muitos

anos nao respalflava a al’fernativa, sempre
fizemos mostras no centro da cidade e na
zona sul. Estdvamos a|i, eu e os demais
cliretores, com esta e tantas outras dividas a
nos martelar enquanto esperdvamos para
conversar com a ac{ministragéo do slmpping.
A Orqui(laRIO enfrentava um
enorme desafio, o anti-climax da 15" WOC.
Depois de uma conferéncia mundial ficou
um gostinllo de fim de festa. Como motivar
as pessoas a irem a uma exposigao {lepois

daquela?
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Eu jd escrevi que a Orqui(laRIO é
movida a ({esafios, a coisa comegava a ficar
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fizéramos nossas tltimas exposigoes, ja nao
se mostrava receptivo a novos eventos, o que
vinha se juntar a uma insatisfagéo nossa com
as concligées gerais que aquele local oferecia.

Era necessdria uma outra alternativ&

Depois de varias tentativas aparccau 6]
Nova Ameérica. Primeiros contatos feitos,
parecia positivo o quadro. Voltamos ao inicio
do artigo. Quando comegamos a conversar

surgiu uma certeza, tinhamos na mao a



A_mbos, OrquidaRIO e Nova América,
vimos a oportunidade de marcar um grancle
evento. Evento, era isto o segredo do sucesso,
conceber nao uma exposigao, mas sim um
evento.

Exposigido e vendas de plantas, pales-
tras, mostra de fotografias, cerdmica, um
pequeno salio de ilustraga‘io botanica... as
idéias brotavam. Seria possivel viabilizar tudo
em 3 meses?

A esta altura a Diretoria ja estava
contaminada, a questdo ndo era mais discutir

a possibilidade, mas fazer. E logo!

O préximo passo seria “vender” o
projeto. Vender para o corpo de sbcios, para
os orquidérios comerciais, para os ilustra-
dores, etc. Também era necessario conseguir
patrocinios. Comegava uma parceria,
diretoria da OrquidaRIO e Geréncia de
marlzeting do shoPping para consecugio dos

olajet 1VOs.

Um ponto a destacar foi a agregagao
do projeto “Plantando o Amanha” ao nosso
evento. Trata-se de um trabalho comunitirio
patrocinado pelo slmpping e desenvolvido
pela Cruzada do Menor que visa a formar
mao-de-obra de jardineiros mirins entre os
jovens carentes da regido. A parte que o Nova
América cobraria pelo espago e pelos
quiosques de venda seria inteiramente
repassada 3 iniciativa. Ganhava dimensio
social nosso evento.

O corpo a corpo apresentou bons
resultaclos, a maioria dos orquiclérios aprovou
o local, os sécios responderam bem e o que
parecia um proljlema, o inusitado do local,
mostrava sinais de ser menos uma ameaga e
muito mais uma boa oportunidade. Os
tradicionais freqﬁentaclores de nossas

exposigdes ndo teriam maiores pro]:lemas em

ir até o novo local, o acesso é f4cil e
confortével, mas abria-se a orquidofi]ja aum
piblico novo. Conseguimos patrocinio da
Ocednica Seguros para as principais despesas
e houve entio uma série de adesses que
tornaram possivel, um elevado padrio de

suporte e pu]aliciclade.

Ficou claro que deviamos investir
pesado na dimlgaga‘io, e a prioridade foi
seguida. Com a cllegacla da Prefeitura do Rio
de Janeiro na organizagao do Evento (agora
ja com letra maitiscula) abriram-se novos
horizontes. Aos tradicionais cartazes e re-
leases para midia juntavam-se matérias pagas
nos principais jornais, insergdes no reic[io,
estandartes para co]ocagéo nos postes e até

10 out-doors gigantescos!!!

Quarta—feira, 9 horas da manllé, toca
o telefone, as primeiras plantas cl1egavam ao

shopping. Agora sim, comegava a festa.

Na noite de quarta-feira eu olhava a
Lagunga que se desenrolava, quem seria capaz
de visualizar uma exposigio daquele monte
de vasos, musgo, xaxim, etc? As 22 hosas a
montagem se inicia. E tudo funciona por
misica, 11 anos de experiéncia fazem a
diferenga, as coisas simplesmente fluem, sem
conflitos. Os problemas sao superados e
todos se ajudam. Alguérn comenta que estd
faltando a]guma coisa, ninguém estd
reclamando! Nossos parceiros do Nova
América reagem com um misto de surpresa
e entusiasmo e as horas passam sem serem
sentidas. 1 da manhi, quase tudo estd
montado. Vamos para casa, os detalhes nos
aguarc]am pela manhé, tudo deve estar

pronto até a abertura do mall as 10 horas.

Outuhlb a dezembro de 1997
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Hans Frank, ex-Presidente. profere palesira

Na quinfa-{eira pur[emos ter uma visao
gera], e gostamos do que vimos. Exposigao e
vendas com étima apresentagao, Fotos e
cerdmica com muito bom gosto, ilustragao
botanica OK, com a novidade da escolha de
dois quac]ros para premiagao por voto popu-
lar, a sala para as palestras ficara 6tima, bem

decorada e ao lado da 4rea de exposigao.

No coque’fe] de abertura, apos o
julgamento comegamos a gentir a pressao cle

compras rlo pﬁblico.

Sexta-feira, 11 horas da manhi e o
sucesso ja se mostrava evidente. Havia
pﬁl)lico como nem os mais otimistas
esperavam. Um p{ll)lico avido por beleza,
informagéo, cultura e por orquicleas para

comprar.

No fim de semana o coroamento do
esforgo, o pﬁb]ico surgia de forma continua,
parecenclo haver um moto-continuo de
pessoas. A destacar a forma ordeira e cordial
com que todos enfrentavam a clisputa por
um bom a“mgulo para ver os estandes ou a

atengao dos vendedores.

Mas o que mais nos surpreendeu foram
as palestras. Fizemos uma programagao de
4 pales’cras curtas, imaginanc]o que pessoas
passeanclo em um centro de compras nio
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estivessem clispostas a ficar mais do que 40
minutos a clisposiga'.o de uma pa]es‘rra,
Previamos este tempo para apresentagao,
mais uns 10 minutos de perguntas. Nenhu-
ma palestra acabou com menos de 55
minutos, tendo a maioria que ser inter-
rom ida para iniciar a préxima. E varios
espggta.(lores ficavam da primeira a tltima

(]aS qua’cro semm sequer se [evantarf

Domingo o dia comegou mais cedo no
sllopping, foi necessario abri-lo antes da hora
normal, uma multidio esperava para ver as
orquideas. As 22 horas, comegamos o
Lalaugo da festa. Perto de 60.000 pessoas
passaram pc]a 4rea do evento, as vendas quer
entre os nrquic]ério-_-i, quer entra as lojaa‘ foram
excepcionais, todos sorriam. Exaustos,

porém felizes.

A Orqui(laRIC) conseguiu enorme
repercussao na cidade, sendo desde entio
solicitada a promover mostras em vdrios
locais. Agregamos um consideravel elenco
de novos socios, a maioria atraida pelo curso
(que promovemos logo em seguicla a expo-
sigao. Na verdade fomos o]Jriga(.los a montar
duas turmas para atender a todos os

interessados.

Acabado o evento, comegamos o
trabalho para 0 ano que vem. Tenham
certeza, em 1998 nosso show serd mailor,
mais bonito e com muito mais pflljlico. B
em 1999 faremos de novo uma grande
exposigao internacional, que dai para frente

serd perene, com freqiiéncia regn]ar.

OrquidaRIO e Nova América Out-
let Shopping, uma parceria que ainda vai

ren(]er muitos frutos.

0 Rua Afonso Ribeiro, 112 21021-
000, Rio de Janeiro, RJ
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